
ESTADO LIBRE ASOCIADO DE PUERTO RICO 
MUNICIPIO AUTQNOMO DE COAMO 

LEGISLA TURA MUNICIPAL 

ORDENANZA NOMERO: 9 SERIE 2023-2024 

PARA AUTORIZAR AL HON. JUAN CARLOS GARCiA PADILLA, ALCALDE DEL MUNICIPIO DE 
COAMO A ARRENDAR AL SR. FELIPE RIVERA ORTIZ LA PROPIEDAD LOCALIZADA EN LA CALLE 
JOSE I. QUINTON #44 EN EL MUNICIPIO DE COAMO, PUERTO RICO, PARA ESTABLECER EL 
"GRAND ESTUDIO DE ARTE"; Y PARA OTROS FINES. 

PORCUANTO: 

PORCUANTO: 

POR CUANTO: 

PORCUANTO: 

PORCUANTO: 

PORCUANTO: 

PORCUANTO: 

PORCUANTO: 

PORCUANTO: 

El Articulo 2.030 del C6digo Municipal de Puerto Rico, segun enmendada indica lo 
siguiente: "Arrendamiento Sin Subasta: No obstante, lo dispuesto en el Articulo 
2.035 de este C6digo, cuando el interes publico asi lo requiera, el municipio, 
mediante ordenanza, podra reglamentar el arrendamiento de la propiedad 
municipal mueble e inmueble a base de un canon razonable y sin sujeci6n al 
requisite de subasta publica. En dicha ordenanza se especificaran las razones por 
las cuales se considera justo y necesario prescindir de! requisite de subasta. El 
canon de arrendamiento razonable se determinara tomando coma base el costo y 
la vida util de la propiedad y los tipos de arrendamiento prevalecientes en el 
mercado. El municipio dispondra por ordenanza todo lo relative a este tema." 

El Articulo 2.035 (c) de la referida ley titulada, Subasta Publica, Solicitud de 
Propuestas y Solicitud de Cualificaciones en sus Normas Generales expresa: 
"Excepto en los casos que expresamente se disponga otra cosa en este C6digo, 
el municipio cumplirB con el procedimiento de subasta pUb!ica, cuando se trate de: 
Cualquier venta o arrendamiento de propiedad mueble e inmueble, con excepci6n 
a lo dispuesto en este C6digo." 

El Municipio de Coamo ha identificado el establecimiento de nuevos servicios y 
ofrecimientos en el campo de la educaci6n para hacerla cercana y accesible a !as 
coamefios, par tanta, hemos comenzado a identificar facilidades que cumplan con 
los requisitos especificos de estas especialidades, caso de esta, ubicada en la 
calle Jose I. Quinton #44. 

El Sr. Felipe Rivera Ortiz es un artista coameno y emprendedor con una 
preparaci6n academica en Artes. Ganador de la Medalla de Plazo Lorenzo el 
Magnifico en la X Edici6n de la Bienal de Arte Contemporanea de Florencia, Italia 
(2015). Posee una Maestria en Artes con Especialidad en Dibujo y Pintura y un 
Bachillerato en Pedagogia en Artes Visuales. 

El Sr. Felipe Rivera Ortiz es un artista y educador active tanto en sus distintos 
medias profesionales coma dentro del mercado del arte actual. Ha cimentado un 
legado s61ido y contundente en sus propuestas. Felipe, con la vision de brindar 
una educaci6n artistico-cultural unica y de excelencia, desea unirse al grupo de 
emprendedores coamet'io que aportan a la economia local hacienda de ella una 
sustentable. 

El Sr. Felipe Rivera Ortiz ha solicitado de! Municipio de Coamo la intenci6n del 
arrendamiento de la propiedad localizada en la calle Jose I. Quinton #44, 
mediante su carta de fecha 8 de septiembre de 2023, para establecer un centre 
especializado de primer orden en la escena artlstica del pafs con un alto 
rendimiento dedicado a la ensenanza profesional del dibujo y la pintura llamado 
"Grand Estudio de Arte". 

"Grand Estudio de Arte" sera una instituci6n privada dedicada a la promoci6n de 
la creatividad artistica y el desarrollo de habilidades de dibujos y pintura. 

Este arrendamiento se hara por contrato, estipulandose el uso especifico de la 
propiedad, el canon sera por la cantidad de $350.00 por un periodo de 20 anos, la 
responsabilidad de las partes, el mantenimiento, reparaci6n y conservaci6n, entre 
otros. Las utilidades de agua, luz, telefono, internet, entre otros seran sufragados 
par el arrendatario. 

El canon de arrendamiento estipulado sera mientras se continue operando segun 
las descripciones de productos ylo servicios detallados en la carta de intenci6n de 
arrendamiento y el Plan de Negocios, de cambiar el uso y/a se aliadan nuevos 
servicios, el canon se eva!uara nuevamente. 
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POR TANTO: RESUELVASE POR ESTA LEGISLATURA MUNICIPAL DE COAMO LO 
SIGUIENTE: 

SECCION 1 RA: Autorizar al Hon. Juan Carlos Garcia Padilla, Alcalde a arrendar al Sr. Felipe 
Rivera Ortiz la propiedad localizada en la calle Jose I. Quinton #44 en el Municipio 
de Coamo, Puerto Rico, para establecer el "Grand Estudio de Arte". 

SECCION 2DA: Este arrendamiento se hara por contrato por un termino inicial de veinte (20) afios 
con un canon mensual de $350.00. Este canon de arrendamiento esta sujeto a 
evaluaci6n de surgir algun cambio y/o af\adir nuevos servicios, segun se 
especifica el novene por cuanto de esta ordenanza. 

SECCION 3RA: Esta Ordenanza entrara en vigor tan pronto sea aprobada y firmada en todas sus 
partes. 

SECCION 4TA: Copia de esta ordenanza se enviara a la Oficina de Gerencia y Presupuesto, al 
Sr. Felipe Rivera Ortiz y a las oficinas municipales de: Finanzas, Secretaria 
Municipal y Planificaci6n. 

APROBADO POR LA LEGISLATURA MUNICIPAL DEL MUNICIPIO AUTONOMO DE COAMO PUERTO 
RICO, HOY 26 DE OCTUBRE DE 2023. 

HON. DAMARIS L FIGUEROA SANTIAGO 
Presidenta, Legislatura Municipal 

s 
Secretaria, Legislatura Municipal 

APROBADO POR EL ALCALDE DEL MUNICIPIO AUTONOMO DE COAMO, PUERTO RICO, HOY \3 0 
DE QC..-tl.4 b Y~ DE 2023 

S GARCIA PADILLA 
A aide 



EST ADO LIBRE ASOCIADO DE PUERTO RICO 
MUNICIPIO AUTONOMO DE COAMO 

LEGISLATURA MUNICIPAL 

CERTIFICACl6N 
Yo, Emerilda Torres Torres, Secretaria de la Legislatura Municipal del Municipio Autonomo 
de Coamo, Puerto Rico, por la presente certifico: que la que antecede es una copia fiel y 
exacta de la ORDENANZA NUMERO 9, SERIE 2023-20241 adoptada por la Legislatura 
Municipal del Municipio Aut6nomo de Coamo, Puerto Rico, en la 4TA REUNION de la 20A 

SESION ORDINARIA celebrada el dla 26 de octubre de 2023, lntitulada: 

PARA AUTORIZAR AL HON. JUAN CARLOS GARCIA PADILLA, ALCALDE DEL 
MUNICIPIO DE COAMO A ARRENDAR AL SR. FELIPE RIVERA ORTIZ LA PROPIEDAD 
LOCALIZADA EN LA CALLE JOSE I. QUINTON #44 EN EL MUNICIPIO DE COAMO, 
PUERTO RICO, PARA ESTABLECER EL "GRAND ESTUDIO DE ARTE"; Y PARA 
OTROS FINES. 

Ademas, que la misma fue aprobada por los votos afirmativos de los siguientes 
Legisladores Municipales presentes en dicha reunion: 

1. Hon. Damaris L. Figueroa Santiago 
2. Hon. Luis R. Torres Borges 
3. Hon. Teresa Santiago Torres 
4. Hon. Carmen L. Colon Padilla 
5. Hon. Francisco Cruz Burgos 
6. Hon. Lourdes L. Arce Jimenez 
7. Hon. Aitza L. Martinez Martinez 
8. Hon. Carmen J. Colon Colon 
9. Hon. Edwin J. Echevarria Ortiz 
10. Hon. Gilberto L. Rodriguez Padilla 
11. Hon. Carlos A. Reyes Rivera 
12. Hon. Neida L. Mateo Reyes 
13. Hon. Merlyn J. Rivera Zayas 
14. Hon. Jose A. Bonilla Colon 

Ausente: 
1. Hon. Daniel Jr. Torres Martinez 

PARA QUE ASi CONSTE y para enviar copia certificada de la misma a las agencias de 
gobierno e instrumentalidades concernidas para su conocimiento y acci6n correspondiente, 
expido la presente que firmo y estampo el SELLO OFICIAL de este MUNICIPIO 
AUTONOMO DE COAMO, Puerto Rico, hoy1 27 de octubre de 2023. 

Secretaria 

SELLO OFICIAL 





INTRODUCCION 

En un mundo donde la creatividad y la 
expresion artfstica desempenan un papel 
cada vez mas importante en la Sociedad , 
nos enorgullece presentar Grand Estudio 
de Arte, una innovadora institucion dedicada 
a inspirar y nutrir el talento artistico. 

Grand Estudio de Arte es mas que una 
institucion educativa; es un espacio donde la 
imaginacion florece, donde los trazos de 
pinceles y lapices cobran vida. Soy un artista 
apasionado, ed ucador y amante del a rte que 
esta comprometido con el fomento de la 
creatividad y el enriquecimiento de vidas a 
traves de la educaci6n artistica. 

Nuestra vision es convertirnos en un faro de 
la experiencia artistica, un lugar donde los 
suenos se hacen real idad. En el Grand 
Estudio de Arte aspiramos a: Ofrecer 
programas educativos de vanguardia que 
despierten la creatividad y nutran el talento 
artistico. Fomentar un ambiente de 
aprendizaje inclusive y colaborativo que 
celebre la diversidad en todas sus formas. 
Establecer colaboraciones enriquecedoras 
con la comunidad artistica local y global. 
lnspirar a nuestros estudiantes a alcanzar 
nuevas alturas en sus expresiones artisticas 
y en sus carreras. En Grand Estudio de 
Arte ofreceremos una gama diversa de 
programas y curses disenados para 
satisfacer las necesidades y aspiraciones de 
artistas de 10 anos en adelante y con algun 
interes artfstico. Ya sea que un estudiante 
busque desarrollar su talento desde una 
edad temprana o este persiguiendo una 
pasion artistica a lo largo de la vida, tenemos 
alga para todos. 

Nuestros programas incluyen formaci6n 
relacionada a las campos del dibujo y la 
pintura. 

Nos esforzaremos por mantener los mas 
altos estandares de excelencia 
academica y artistica. Nuestro equipo de 
trabajo esta altamente califtcado y 
comprometido para brindar una 
educaci6n de calidad que desafia y 
empodera a nuestros estudiantes para 
que alcancen su max1mo potencial 
artistico. Estamos emocionados por el 
viaje que emprenderemos con cada 
estudiante y estamos decididos a 
ayudarlos a alcanzar sus metas artisticas 
y creativas. En Grand Estudio de Arte le 
daremos vida a la imaginaci6n de nuestra 
gente. 

Para poder lograr este gran proyecto, 
solicito el apoyo del Municip io Aut6nomo 
de Coamo para establecer el Grand 
Estudio de Arte en la localidad Jose I. 
Quinton #44. Nuestro interes es obtener 
un alquiler, de ser posible a un termino de 
20 anos, con un canon de arrendamiento 
razonable que aporte a reducir los costos 
operacionales de nuestra empresa. 

Ademas, nos gustaria ser tomados en 
consideraci6n para cualquier incentive 
econ6mico disponible para pequenas 
empresas, que puedan fortalecer las 
operaciones de nuestro negocio, 
incrementar las servicios, incrementar el 
capital de inversion y propiciar la 
generaci6n y retenci6n de empleos. 

jAgradecidos de antemano por su tiempo 
y consideraci6n ! 
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BIOGRAFlA 

Artista coameiio y emprendedor con una 
preparacion academica en Artes. Ganador de 
la Medalla de Plata Lorenzo el Magnifico en la 
X Edici6n de la Bienal de Arte Contemporanea 
de Florencia, Italia (2015). 

Posee una Maestria en Artes con Especialidad 
en Dibujo y Pintura. Ademas, posee un 
Bachillerato en Pedagogia en Artes Visuales. 

Su acercamiento a la plastica se fundamenta 
en la formaci6n academica que parte de las 
talleres tradicionales pero muy consciente de 
sus posibilidades expresivas evolutivas y de 
su aportacion al arte actual. 

Es un artista y educador active tanto en sus 
distintos medias profesionales como dentro 
de! mercado del arte actual. Ha cimentado un 
legado solido y contundente con sus 
propuestas. 

OPORTUNIDAD 

Con la vision de brindar una educacion 
artfstico-cultural unica y de excelencia, deseamos unirnos al grupo de emprendedores 
coameiios que aportan a la economia local hacienda de ella una sustentable. Con esta 
propuesta, esperamos recibir el apoyo necesario para poder establecer con exito 
nuestra innovadora idea de proyecto. 

EXPECTATIVAS 

• Lograr establecer el Grand Estudio de Arte en el Municipio de Coamo, el cual 
brinde servicios artisticos de primer orden a nuestra ciudad y pueblos aledanos. 

• Proveer una experiencia artistico-educativa y de servicio a nuestros ciudadanos 
y visitantes interesados en nuestra oferta cultura l en un ambiente (mica, 
acogedor y seguro, con un trato profesional de primer orden. 

• Adquirir una localizacion estrategica en las facilidades de Jose I. Quinton # 44. 
Estaremos ubicados a solo pasos de Plaza Publica de Coamo, el Museo 
Historico Ramon Rivera Bermudez, de las escuelas y colegio; todos localizados 
en la zona urbana. Asi estaremos alineados a la misi6n del Municipio Autonomo 
de Coamo en proyecto de repoblar el casco urbane y proveer servicios artisticos 
unicos en su clase que enriquezcan y sensibilicen la vida de nuestros: ninos, 
j6venes, adultos mayores y visitantes en general. 

2 



• Con el paso del tiempo, pretendemos integrar diversos especialistas del arte, la 
educaci6n artfstica y de la cultura convirtiendonos en un referente l'.mico y 
diferente en nuestra region. 

RETORNO ESPERADO 

El Grand Estudio de Arte cumplira con todos los requisites que un prestamista estaria 
buscando para establecer ia solvencia crediticia y aprobar un prestamo comercial. Se 
considera un negocio altamente rentable, con gran potencial de crecimiento con un 
retorno de inversion a corto plaza. 

RESUMEN DE LA EMPRESA 

Nosotros, Felipe Rivera Ortiz y Mildred Zayas Vega somos los incorporadores del 
Grand Estudio de Arte una innovadora empresa artistico-educativa. Creada para 
convertirse en un centre especializado de primer orden en la escena artistica del pais, 
dedicado a la enserianza profesional del dibujo y la pintura. Con un plan complete de 
estudios y metodos de ensenanza derivados de la tradici6n clasica, esta instituci6n 
ofrecera a sus alumnos una experiencia basada en el metodo de los grandes "atellers", 
recalcando la importancia del estudio directo de la naturaleza y del analisis de los 
grandes maestros antiguos. 

El Grand Estudio de Arte del artista coamerio Felipe Rivera Ortiz formara a alumnos 
con ganas de profesionalizarse en las artes del Dibujo y la Pintura; que, tras comprender 
las metodos y las tecnicas de la tradici6n, podran moverse en cualquier atm6sfera 
creativa con una solvencia y criteria artistico de primera If nea. Ofreceremos fundamentos 
s61idos para todo tipo de artistas de cualquier nivel, apostando por la disciplina y la 
rigurosidad come garantia del maxima aprovechamiento del potencial expresivo y el 
esfuerzo de sus estudiantes. El bagaje de conocimientos que ofrecera el Grand Estudio 
de Arte no solo sera util para artistas plasticos, puesto que ofrecera herramientas de 
gran valor para las disciplinas del diserio, la arquitectura, la ilustraci6n, la animaci6n , 
entre otros. 
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VISION DE LA EMPRESA 

Nuestra intenci6n es realizar proyectos y desarrollar una gama amplia de experiencias 
artfsticas capaces de trascender como legado y patrimonio artfstico cultural tanto en 
nuestra ciudad de Coamo como en todo Puerto Rico. 

MISION DE LA EMPRESA 

Formar alumnos con ganas de profesionalizarse en las artes del dibujo y la pintura; 
que, tras comprender los metodos y las tecnicas de la tradici6n , puedan moverse con 
exito en cualquier atm6sfera creativa de primer orden. 
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OBJETIVOS A CORTO PLAZO 

Con una inversion inicial considerab le, adquiriremos todo el equipo especializado 
necesario para poder comenzar con el ofrecimiento de las servicios. Para llevar a feliz 
termino esta primera fase de proyecto, solicitamos se nos tome en consideracion para 
ocupar la localidad Jose I. Quinton # 44. 

OBJETIVOS A LARGO PLAZO 

Esperamos que, a largo plazo y conforme vaya incrementando el numero de los 
estudiantes participantes (tal cual hemes proyectado en el Plan Estrategico), podamos 
adquirir mayor equipo especializado y nuevas tecnologias; que a su vez nos permitan 
activar una fase de proyecto de mayor trascendencia y proyeccion. 

DESCRIPCION DE LOS SERVICIOS 

Los curses tendran una mecanica muy clara y efectiva. La base de todas las disciplinas 
y talleres se centrara en la importancia crucial del dibujo, la pintura y el entrenamiento 
de la observaci6n. Los estudiantes avanzaran a traves de ejercicios artisticos 
programados las cuales les brindaran las habilidades esenciales para representar 
aquello que ven mediante el lenguaje figurative. El proceso de adquisicion de 
competencias a base al metodo, el alumno hallara recurses para encauzar luego su 
propia sensibilidad, sus ideas y sus inquietudes. 

PERMISOS Y REGLAMENTOS 

El artista Felipe Rivera Ortiz cuenta con el Certificado de Registro de Comerciante y 
Patente Municipal. A su debido tiempo comenzaremos con el proceso de solicitar las 
Permisos de Uso para poder iniciar operaciones. 

LICENCIAS Y CERTIFICACIONES 

Certificado Vita licio de Maestro de Artes Visuales en las escuelas publicas y privadas 
de Puerto Rico conferido par el Departamento de Educaci6n de PR. 

Numero de Certificado: 202304152 
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DESCRJPCION DEL NEGOCIO 

El Grand Estudio de Arte sera una instituci6n dedicada a la promoci6n de la 
creatividad artfstica y el desarrollo de habilidades de dibujo y pintura. Nuestra escuela 
tiene como objetivo principal inspirar a individuos de todas las edades y niveles de 
experiencia a explorar su potencial artistico, expresarse a traves del arte visual y 
perfeccionar sus destrezas en el dibujo y la pintura. 

En el Grand Estudio de Arte nuestra misi6n sera proporcionar un entorno estimulante 
y enriquecedor donde los estudiantes puedan: 

• Desarrollar habilidades de dibujo y pintura desde los fundamentos hasta niveles 
avanzados. 

• Experimentar con una variedad de tecnicas y estilos artisticos. 
• Explorar su creatividad y encontrar su voz artfstica unica. 
• Participar en un ambiente de aprendizaje inclusive y de apoyo 

PROGRAMASYCURSOS 

En nuestro estudio, ofreceremos una amplia gama de programas y curses disenados 
para satisfacer las necesidades de diversos estudiantes, desde principiantes hasta 
artistas experimentados. 

NUESTROS PROGRAMAS INCLUYEN: 

Cursos Fundamentales de Dibujo y Pintura: Disenados para principiantes que 
desean establecer una base s61ida en tecnicas de dibujo y pintura. 

Programas Avanzados: Dirigidos a artistas con experiencia que buscan perfeccionar 
sus habilidades y explorar en profundidad diversas tecnicas y estilos. 

Cursos Tematicos: Ofreceremos curses tematicos centrados en estilos especfficos 
tales como: el impresionismo, el realismo, el surrealismo, el expresionismo o el arte 
abstracto. 

Clases para Nitios (10 anos en adelante), J6venes y Adultos: Programas 
educativos disenados espedficamente para inspirar a nuestros artistas y desarrollar su 
creatividad. 

Cursos Personalizados: Brindaremos opciones de curses personalizados para 
adaptarnos a los intereses y objetivos individuales de nuestros estudiantes 
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NUESTRA COMUNIDAD ARTfSTICA 

Mas alla de la ensefianza en el aula, el Grand Estudio de Arte se enorgullecera de 
fomentar una comunidad artistica vibrante y de apoyo. Organizaremos exhibiciones de 
estudiantes, eventos de arte comunitario y oportunidades de colaboraci6n para inspirar 
la creatividad y el crecimiento artistico continue. 

Te invitamos a unirte al esfuerzo del Grand Estudio de Arte ya descubrir el mundo de 
la expresi6n artfstica a traves del dibujo y la pintura. Ya sea que estes buscando 
explorar una pasi6n artfstica, mejorar tus habilidades o seguir una carrera en las artes 
visuales, estamos aqui para ayudarte a alcanzar tus objetivos artfsticos. 

Bienvenidos al Grand Estudio de Arte donde la creatividad cobrara vida en cada trazo 
y cada pincelada. 

OPORTUNIDAD DEL NEGOCIO 

Segun el informe de indicadores econ6micos, educativos y sociales de las industrias 
creativas en Puerto Rico, para el afio 2019, entre los principales hallazgos se 
encuentran: 

1. Los egresados a nivel postsecundario en disciplinas creativas sumaron un total de 
2,210 personas. Arte y Disefio grafico (13.4%), Ciencias de c6mputos (9.5%) y 
Gerencia de sistemas de informaci6n (9.1 %) fueron las disciplinas con mayor cantidad 
de egresados. 

2. El total de establecimientos creativos oscil6 entre los 1,882 (CBP) y 2,048 (QCEW) 
establecimientos. El 65.2% corresponden a establecimientos de 1 a 4 empleados 
(CBP). En este rengl6n dominaron las empresas dedicadas al Arte y el Disefio (9.6%) , 
Agendas de publicidad (9.5%) y Servicios de programaci6n (9.2%) 

3. A nivel isla, Puerto Rico registr6 una tasa de 6.41 establecimientos dedicados a 
actividades creativas, por cada 10 mil habitantes. Coamo present6 una tasa baja de 
negocios para un 1.83% establecimientos por cad a 10 mil habitantes, mientras San 
Juan tuvo la mayor concentraci6n, con 26.8 establecimientos por cada 10 mil 
habitantes. 
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Figura 16. Tasa de establecimientos creativos por cada 10,000 habitantes en los municipios 
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En el aiio 2019, la Asamblea General de las Naciones Unidas declar6 el aiio 2021 
como el Ano Internacional de la Economia Creativa para el Desarrollo Sostenible. La 
propuesta reconoce la necesidad de promover el crecimiento econ6mico sostenible e 
inclusive, la innovaci6n y proveer oportunidades, beneficios y fortalecimiento para 
todos, asf como el respeto a todos los derechos humanos. La Asamblea General invita 
a fomentar los esfuerzos de conocimiento, conciencia, cooperaci6n y promover las 
mejores practicas y experiencias, para optimizar las capacidades de los recurses 
humanos, el ambiente del ecosistema creative, asf coma resolver los obstaculos de la 
economia creativa. 
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AREA GEOGRAFICA POR SERVIR: 

El Municipio de Coamo, Puerto Rico tiene 78.0 millas cuadradas de terreno y es el 
cuarto condado mas grande en Puerto Rico por superficie total. El Municipio de Coamo, 
Puerto Rico limita con el Municipio de Santa Isabel, Municipio de Aibonito, Municipio de 
Juana Diaz, Municipio de Barranquitas, Municipio de Sal inas, Municipio de Villalba y el 
Municipio de Orocovis. 

Coordenadas geograficas de Coamo: Latitud: 18.0781, Longitud: -66.365 18° 4' 41" 
Norte, 66° 21' 54" Oeste. Los pueblos vecinos de Coamo clasificados por distancia son: 
Aibonito 12.6 km, Santa Isabel 12.9 km, Barranquitas 13.2 km, Salinas 13.3 km, Villalba 
13.5 km, Juana Diaz 15 km y Orocovis 16.7 km. 

Trafico Vehicular: Segun la Autoridad de Carreteras y Transportaci6n de Puerto Rico 
que tiene entre sus funciones, monitorear el flujo vehicular de la red vial, el flujo 
vehicular en la Carretera PR-14 Latitud 18.0541 , Longitud-66.3957, Km 27.2 en Coamo 
ha sido de 9, 137 Transite Promedio Oiario (AAOT, por sus siglas en ingles). 
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PERFIL DE LA POBLACION EN EL MUNICIPIO DE COAMO: 

• Poblaci6n: Segun el Censo 2020 habfa unos 34,668 habitantes en Coamo, con 
una densidad poblacional de 444.4 personas por milla cuadrada para un porciento 
de cambio poblacional (2012-2020) de -14.4 por ciento. Entre los pueblos con 
mayor cantidad poblacional en Puerto Rico son San Juan, Bayamon , Carolina, 
Ponce (137,491) y Caguas, siendo Ponce uno de los municipios cercanos al pueblo 
de Coama. 

• Edad: Segun el Censo 2020, por edad de las personas la mayor cancentraci6n es 
de mayores de 35 anos con un 61.5 par ciento. La edad media en Coama esta en 
los 43.7 anos. La poblaci6n mayor de 65 arias comprende un 18.7 por ciento. 

• Sexo: Con relaci6n a la distribuci6n de la poblaci6n por sexo, un 51.5 por ciento 
son mujeres y un 48.5 per ciento son hombres. 

34,668 44.7 
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. ) 
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SOCIAL: 

• Hogares y hogares de familias: Se estimo un total de 13,023 hogares en Coamo de 
los cuales los hogares de familias de parejas casadas son 4,874, lo que represent6 el 
37.4 por ciento del total de hogares. 

• Fecundidad: Los niveles de fecund idad en Coamo se estimaron en 8,213 mujeres. 

• Poblacion con impedimentos: La poblaci6n con impedimentos se estim6 en 30.5 
por ciento. 

• Computadoras y acceso a internet: En los arios 2017-2021 se estim6 que 7,056 
hogares tuvieron computadoras disponibles, representando el 54.3 por ciento del total 
de hogares, mientras que el 69.1 por ciento tuvieron suscripci6n de internet de banda 
ancha. 

ECONOMICO: 

• lngreso familiar promedio: El ingreso familiar promedio del Municipio de Coamo es 
de $19,267. 

• Los hogares con ingresos devengados se estimaron en 53.4 por ciento con una media 
de ingreso de $32,899. 

•Con ingresos de seguro social se estimaron el 47.4 por ciento de los hogares y una 
media de ingreso de seguro social de $12,896. 

• Los hogares con ingresos de retire fueron 17 .5 por ciento y la media del ingreso de 
retiro se estim6 en $16,649. 

·Los hogares con ingreso de asistencia publica en efectivo se estimaron en 3.0 por 
ciento y una media de ingreso de $1,691. 

• Por otro lado, con beneficios del Programa de Asistencia Nutricional se estimaron 
6,537 hogares, representando el 50.2 por ciento. 

• Tasa de Desempleo: Segun el Negociado de Estadfsticas del Departamento del 
Trabajo de Puerto Rico, la tasa de desempleo en Coamo en los ultimos dos arias 2021-
2022 es de 7.7 % y de 7.6% respectivamente. 

• Establecimientos Patronales: Segun el Censo 2020 hay un total de 260 
establecimientos patronales en Coamo. 

• Vivienda: Las unidades de vivienda en Coamo se estimaron en 16, 120 unidades. Las 
unidades de vivienda ocupadas fueron el 80.8 por ciento, mientras que el 19.2 por 
ciento estuvieron desocupadas. 

11 



TAMANO DEL MERCADO 

El mercado de la educaci6n artfstica y las escuelas de dibujo y pintura en el mundo ha 
experimentado un crecimiento constante en los ultimas arias. Esto se debe en parte a 
un mayor interes en las artes visuales ya la creciente conciencia de los beneficios de la 
educaci6n artfstica en el desarrollo personal y profesional. se espera que continue 
creciendo a medida que mas personas busquen oportunidades para expresarse y 
desarrollar sus habilidades artisticas. 

DEMANDA DEL MERCADO 

El mercado del Gran Estudio De Arte abarcara a un amplio espectro de estudiantes 
potenciales, desde nirios y adolescentes hasta adultos de todas las edades. La 
demanda proviene de diversos grupos, incluyendo: 

Padres y tutores: lnteresados en proporcionar una educaci6n artistica de calidad para 
sus hijos y adolescentes. 

Estudiantes adultos: Personas que buscan desarrollar nuevas habilidades artfsticas o 
retomar su pasi6n por el dibujo y la pintura. 

Artistas aspirantes: lndividuos que desean seguir una carrera en las artes visuales y 
buscan una formaci6n s61ida. 

Empresas y organizaciones: lnteresadas en programas de desarrollo creative para 
empleados o actividades artisticas coma parte de eventos corporativos. 

Segmentaci6n del Mercado: El mercado se segmentara en varies grupos basados en 
criterios demograficos, psicograficos y geograficos, incluyendo: 

• Edades: nines de 10 anos en adelante, j6venes y adultos. 
• Nivel de Experiencia: Principiantes, lntermedios y Avanzados. 
• lntereses Artfsticos: Dibujo y Pintura. 
• Ubicaci6n Geografica: Estudiantes locales y regiona les. 
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PLAN OPERACIONAL 

Ubicacion solicitada: Calle Jose I. Quinton #44. Las facilidades estan ubicadas en el 
casco urbane de Coamo, PR. Sera una ubicaci6n accesible y conveniente para 
estudiantes locales y visitantes. 

A ·----·--------·-SHERWIN·YVILLIAMS. ~---·-··-· 
------·-~ -·--.. -----~-.. -

lmportante: Co/ores pueden variar de acuerdo a la compafl ia seleccionada. 
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Vista aerea de las facilidades Jose I. Quinton # 44 Coamo, Puerto Rico 
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DESCRJPCION DE LAS FACILIDADES 

Nuestras instalaciones incluiran aulas de arte equipadas con materiales especializados 
tales coma: caballetes, mesas de trabajo, m6dulos, artificios tridimensionales, 
materiales de arte y la tecnologia necesaria para la ensefianza actual. Tambien 
contaremos con una galeria de arte para exhibiciones estudiantiles. 

Taller de Dibujo 
Taller de Pintura 
Laboratorio Creative 
Artificios tridimensionales 
Estudio de arte del artista Felipe Rivera Ortiz 
Recurses audiovisuales y libros de referencia 
Galeria de Arte para exhibiciones profesionales y estudiantiles 
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1. PROGRAMAS ACADEMICOS 

NOMBRE DEL CURSO: DIBUJO ARTiSTJCO 

Objetivo del Curso: Este curso tiene coma objetivo desarrollar las 
habilidades fundamentales de dibujo artfstico, desde tecnicas basicas 
hasta la creaci6n de obras de arte originales. 

Contenido del Curso: 

1. lntroducci6n al Dibujo Artlstico 
- Historia del dibujo artfstico 
- Materiales y herramientas de dibujo 

2. Tecnicas de Dibujo Basicas 
- Linea, forma y proporci6n 
- Luces y sombras 
- Texturas y patrones 

3. Retrato y Figura Humana 
- Proporciones del rostro y cuerpo 
- Expresiones faciales 
- Dibujo de modelos en vivo 

4. Naturaleza y Paisajes 
- Dibujo de paisajes 
- Estudio de plantas y animales 
- Perspectiva en el dibujo 

5. Dibujo de Objetos y Composici6n 
- Bodegones 
- Composici6n y equilibria 
- Perspectiva avanzada 

6. Dibujo en Diferentes Estilos 
- Rea!ismo 
-Abstracci6n 
- Expresionismo 

7. Proyecto Final 
- Creaci6n de una obra de arte personal 
- Presentaci6n y critica 
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Metodologla: 
- Clases te6ricas y practicas. 
- Ejercicios de dibujo en clase yen casa. 
- Retroalimentaci6n individual yen grupo. 
- Visitas a galerf as de arte y museos. 
- Uso de materiales tradicionales y digitales (opcional). 

Evaluaci6n: 
- Participaci6n en clase. 
- Progreso a lo largo del curso. 
- Calidad de las obras de arte producidas. 
- Presentaci6n del proyecto final. 

Requisitos: 
- No se requieren conocimientos previos en dibujo. 
- Materiales de dibujo basicos (lapices, papel, borradores, etc.). 

NOMBRE DEL CURSO: PINTURA 

Objetivo del Curso: Este curso tiene coma objetivo desarrollar las 
habilidades y tecnicas de pintura artistica, fomentando la creatividad y la 
expresi6n personal a traves del medio pict6rico. 

Contenido del Curso: 

1. lntroducci6n a la Pintura 
- Historia de la pintura y estilos artisticos. 
- Conocimiento de materiales y herramientas. 

2. Tecnicas de Pintura 
- Pintura al oleo: mezcla de colores, aplicaci6n. 
- Pintura acrilica: capas y texturas. 
- Pintura al agua: acuarelas y tecnicas humedo sobre seco. 

3. Composici6n y Disefio 
- Principios de composici6n visual. 
- Creaci6n de equilibria y armonia en la obra. 

4. Paisajes y Naturaleza Muerta 
- Estudio de la naturaleza y su representaci6n. 
- Pintura de bodegones y paisajes. 

5. Retrato y Figura Humana 
- Proporciones y anatomia basica. 
- Captura de expresiones y emociones. 
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6. Experimentaci6n y Estilo Personal 
- Fomento de la creatividad y la originalidad. 
- Creaci6n de obras con identidad propia. 

7. Proyecto Final y Exhibici6n 
- Creaci6n de una obra personal significativa. 
- Oportunidad para exhibir el trabajo en una muestra. 

Metodologfa: 
- Clases practicas con ejercicios de pintura en cada sesi6n. 
- Demostraciones por parte del instructor. 
- Crftica constructiva en grupo. 
- Sesiones de trabajo libre para experimentaci6n. 

Evaluaci6n: 
- Participaci6n activa en las clases. 
- Progreso en las habilidades de pintura. 
- Calidad y originalidad de las obras creadas. 
- Evaluaci6n del proyecto final y su presentaci6n en la exhibici6n. 

Requisitos: 
- No se requieren conocimientos previos en pintura. 
- Materiales basicos de pintura proporcionados o traidos por las 
estudiantes. 

2. PERSONAL Y PROFESORES 

Director Ejecutivo: 
El Prof. Felipe Rivera Ortiz y la Profa. Mildred Zayas Vega seran los principales 
responsables de la gesti6n administrativa de la escuela y la toma de decisiones 
estrategicas. 

Equipo Docente: 
El artista coameno Felipe Rivera Ortiz es un profesional altamente calificado y 
apasionado por el arte, sera el principal responsable de la ensenanza y el 
desarrollo de los estudiantes. De igual manera, Mildred Zayas Vega es profesora 
de Espanol en CROEV. Cuenta con una Maestria en Curriculo y una vasta 
experiencia en el campo de la Educaci6n Elemental y Secundaria. 
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3. HORARIOS DE CLASES 
Ofrecemos una variedad de horarios, incluyendo clases diurnas y nocturnas, asi 
coma clases de fin de semana para acomodar a estudiantes de todas las edades 
y ocupaciones. 

Secciones [lunes y miercoles] 
Horarios: 4:00 @ 5:30 pm 

6:00 @ 7:30 pm 

Taller del artista [martes y jueves] 
Horarios: 4:00 en adelante 

Secciones [sabados] 
Horarios: 8:30 - 10:00 am 

10:30 @ 12:00 pm 

4. INSCRIPCIONES Y MATRlCULA 
• Proceso de inscripci6n presencial yen linea. 
• Coste: $25.00 par secci6n de hara y media 
• Opciones de pago (efectivo, Ath m6vil, cheque) 
• Descuentos para inscripciones tempranas y programas de referencia. 

5. GESTION DE RECURSOS Y SUMINISTROS 
• Mantenimiento regular de las instalaciones y equipo. 
• Adquisici6n de material de arte y suministros para las clases. 
• Supervision de inventario y reabastecimiento segun sea necesario. 

6. EVENTOS Y EXHIBICIONES 
• Organizaremos exposiciones de arte estudiantil y eventos de puertas 

abiertas para mostrar el trabajo de nuestros estudiantes. 
• Participaremos en eventos de arte comunitario y colaboraciones con 

galerias y museos locales. 

7. PROMOCION Y MERCADEO 
• Estableceremos estrategias de segun el plan de mercadeo, incluyendo 

publicidad en If nea, red es sociales y participaci6n en ferias locales. 
• Mantendremos el sitio web actualizado con informaci6n sabre programas, 

eventos y noticias. 
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8. DESARROLLO CURRICULAR 
• Revisaremos regularmente los programas academicos y los 

actualizaremos segun sea necesario para reflejar las tendencias y las 
necesidades del mercado. 

9. SERVICIO AL CLIENTE 
• Brindaremos una atenci6n al cliente profesional y eficiente a traves de 

telefono, correo electr6nico yen persona. 
• Resoluci6n de consultas y problemas de manera oportuna. 

10. CUMPLIMIENTO LEGAL Y REGULATORIO 
• Cumpliremos con todas las regulaciones educativas y normativas locales, 

estatales y federales. 
• Mantendremos reg istros y documentaci6n necesaria para la operaci6n 

legal. 

11 . EVALUACION Y MEJORA CONTINUA 

• 

• Daremos seguimiento a las metricas de rendimiento, como la retenci6n de 
estudiantes y el exito academico. 

• Evaluaremos regularmente la calidad def programa y las instalaciones 
para identificar areas para mejorar . 

El Arte y el Turismo 

Nuestro concepto de estudio de arte atraera 
a turistas interesados en experimentar la 
cultura local y las expresiones artisticas 
(micas. 
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Estimulo Econ6mico 
El turismo relacionado con el arte 
imP.ulsara la econom ia local al atraer 
a visitantes que gastan dinero en 
alojamiento, com1da, compras y 
actlvidades relacionadas con el arte. 

Crecimiento de fnfraestructura 
El desarrollo de nuestro estudio de 
arte mejorara la infraestructura 
turistica de nuestra ciudad, 
haciendola mas atractiva para los 
visitantes. 

EL GRAND ESTUDIO DE ARTE UN NEGOCIO RENT ABLE 

• Luego de haber analizado las aspectas geograficos, demagraficas, sociales, 
econ6micos y de vivienda, se entiende que, dado a la necesidad imperante del 
mercado de la educaci6n artistica, las servicios deben dirigirse a todo el 
mercado sin excepci6n. En este caso el Grand Estudio de Arte Felipe Rivera 
Ortiz no debera segmentar el mercado, sino que debera proyectar esta 
experiencia masivamente. 

• Una vez analizada la segmentaci6n mas apropiada es imprescindible, analizar el 
publico objetivo mas apropiado. Nuestro publico objetivo estara compuesto par 
personas de todas las edades, sexo, profesi6n, educaci6n e ingresos, de la 
ciudad de Coamo y alrededores: Santa Isabel, Aibonito, Juana Dfaz, Ponce, 
Barranquitas, Salinas, Villa lba, Orocavis Guayama y Ponce. 

• Demanda en el Mercado: Luego de evaluar las ofertas de una educaci6n 
artistica exclusiva y especializada definitivamente, existe un interes significativo 
en el conocimiento de las artes. Seriamos el primer estudio privado en la historia 
de nuestra ciudad de Coamo en ofrecer este tipo de experiencia y formaci6n. 

• Calidad de la Educaci6n: Ofreceremos programas de alta calidad bajo la tutela 
y experiencia del artista coameiio Felipe Rivera Ortiz, lo cual sera esencial para 
atraer futuros estudiantes, profesionales de las artes y el turismo cultural. 
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• Variedad de Programas: Ofreceremos una variedad de programas artisticos 
enfocados en el arte de la pintura y el dibujo lo cual atraera a un publico diverse 
y amantes de las artes en PR. 

• lnfraestructura y Recursos: Debemos invertir en buenas instalaciones, 
materiales de arte y equipos especializado, lo cual requerira una inversion inicial 
significativa. 

• Marketing y Promoci6n: Tendremos una estrategia de marketing efectiva para 
atraer a estudiantes. Esto incluira publicidad en linea, redes sociales y 
colaboraciones con museos, escuelas y universidades de arte, la comunidad 
artistica local. 

• Tarifas y Finanzas: Estableceremos tarifas competitivas y asegurandonos de 
gestionar eficazmente las finanzas de la empresa para mantenerla rentable. 

• Apoyo a Estudiantes: Brindaremos apoyo y orientaci6n a nuestros estudiantes, 
asi como oportunidades para exhibir su trabajo y asf poder aumentar la 
satisfacci6n fomentando a su vez, la lealtad de nuestros clientes. 

• Regulaciones y Licencias: Nos aseguraremos de cumplir con todas las 
regulaciones y licencias necesarias para operar nuestra instituci6n artfstico
educativa. 

• Evaluaci6n Constante: Monitorearemos constantemente el desemperio de 
nuestra instituci6n, recopilando retroa limentaci6n de nuestros estudiantes y 
realizando los ajustes que seas necesarios. 

DESCRIPCION DE NUESTRO CLIENTE IDEAL: 

Algunas de las caracterfsticas de nuestro cliente ideal son: 

1. Pasion por el arte: Un cliente apasionado por el arte y con un interes genuine en 
aprender y mejorar sus habilidades artisticas. 

2. Diversidad de edades y niveles: Una escuela de arte puede atraer a estudiantes 
de todas las edades y niveles de habilidad, desde nirios hasta adultos, principiantes y 
artistas experimentados. 

3. Compromiso a largo plaza: Clientes que esten dispuestos a comprometerse con la 
educaci6n artistica a largo plazo y que busquen desarrollar sus habilidades de manera 
continua. 

4. Creatividad y originalidad: Personas creativas que deseen explorar nuevas formas 
de expresi6n artistica y desarrollar su propia voz artfstica unica. 
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5. Diversidad de intereses artlsticos: Un cliente ideal tiene interes en una variedad 
de disciplinas artisticas, como pintura, dibujo, entre otros. 

6. Respeto por la crltica constructiva: Estudiantes que esten abiertos a recibir 
retroalimentaci6n y critica constructiva para mejorar sus habilidades artf sticas. 

7. Compromise con la comunidad artistica: Personas interesadas en formar parte de 
una comunidad artistica mas amplia y participar en eventos, exposiciones y 
colaboraciones artisticas. 

8. Recursos para invertir en educaci6n: Clientes dispuestos a invertir tiempo y 
recursos en su educaci6n artistica, ya sea a traves de cursos, talleres, materiales 
artisticos, etc. 

COMPETENCIAS 

El mercado de escuelas de dibujo y pintura es altamente competitivo, con varias 
instituciones que ofrecen programas privados relacionados mas no similares. Algunos 
de nuestros competidores directos en la zona sur son: Liceo de Arte del Sur (Ponce), 
Taller y Estudio Frankie Rodriguez (Plaza del Caribe Ponce) Galeria Punto de Fuga 
(Santa Isabel), los cuales operan en la misma area geografica. Sin embargo, el Gran 
Estudio De Arte se diferencia mediante la oferta de programas personalizados, el 
enfoque de una formaci6n artistica elite y el establecimiento una comunidad artistica 
vibrante. 

Nombre y 
Localizacion 

Liceo de Arte 
del Sur 

Ponce, PR 

Taller Estudio 
Frankie 

Rodriguez 
Ponce, PR 

Galeria Punto 
· de Fuga 

Juana Diaz, 
PR 

-Eventos 
de arte 

Eventos 
de arte 

Eventos 
de arte 

Precio Promoci6n Fortaleza 

$55 a $65 Facebook / lnstagram Lleva mucho 
p/p liceosur@prtc.net tiempo 

establecido 

$25 a $55 Facebook / lnstagram Localizaci6n 
p/p liberartefr@gmail.com Comercial 

Plaza del 
Cari be 

$25 a $55 Facebook Ubicados en 
p/p pintorairisamos@gmail.ocm una antigua 

es cue la 
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DEBILIDADES 

• Estaeionamiento 
Privado 

• Capital Umitado 

OPORTUNIDADES 

• Establecer el primer 
Estudio de Arte 

privado en Coamo, 
Puerto Rico 

• Programas para 
todas las edades 

• Colaboraciones 
Artfsticas 

• Eventos artf sticos 

• Educaci6n 
presencial y distancia 

• FORTALEZAS • DEBILIDADES • OPORTUNIDADES 

AMENAZAS 

• Tendencias 
Econ6micas 
(Recesi6n) 

• Crisis de salud 

AMENAZAS 
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OPORTUNIDADES DE MERCADO 

A pesar de la competencia, existen varias oportunidades en el mercado de educaci6n 
artistica, como la creciente demanda de programas de educaci6n presencial yen If nea, 
la expansion de programas de desarrollo creative para empresas y la posibilidad de 
co laboraciones con otras instituciones culturales y artfsticas. 

PLAN DE MERCADEO DEL GRAND ESTUDIO DE ARTE FELIPE RIVERA ORTIZ 

Objetivos de Mercadeo 

• Aumentar la inscripci6n de nuevos estudiantes. 
• Aumentar la visibilidad en If nea de la escuela de arte a traves de las redes 

sociales y el sitio web. 
• Establecer asociaciones con organizaciones artfsticas locales y empresas para 

expandir nuestra base de clientes. 

ESTRATEGIAS DE MERCADEO 

1. Presencia en redes sociales 
Crearemos y mantendremos perfiles actives en plataformas como lnstagram, 
Facebook y Pinterest para compartir el trabajo de nuestros estudiantes, videos 
de demostraciones y anuncios de eventos. Publicaremos contenido 
regularmente, incluyendo consejos de dibujo y pintura, destacando a nuestros 
profesores y estudiantes, y promocionando eventos especiales. 

2. Publicidad en linea 
Utilizares publicidad en Google Ads y Facebook Ads para llegar a un publico 
mas amplio interesado en el arte y la educaci6n artfstica. Promocionaremos 
cursos y programas a traves de anuncios pagados dirigidos a audiencias 
especfficas segun ubicaci6n y preferencias. 

3. Desarrollo de contenido educativo 
Crearemos un blog en el sitio web de la escuela que ofrezca recursos educativos 
gratuitos, tutoriales de arte y consejos para los estudiantes. Ofreceremos 
contenido exclusivo a traves de una lista de correo electr6nico para mantener a 
los interesados informados y comprometidos. 

4. Eventos y expos iciones 
Organizaremos exposiciones de arte estudiantil y eventos de puertas abiertas 
para mostrar el ta lento de nuestros estudiantes y atraer a posibles inscripciones. 
Colaboraremos con galerias locales y museos para exhibiciones conjuntas y 
eventos de arte. 
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5. Colaboraciones y asociaciones 
Estableceremos asociaciones con organizaciones artisticas locales, museos, 
escuelas y empresas. Ofreceremos talleres y demostraciones en colaboraci6n 
con artistas locales y otros miembros de la comunidad artfstica. 

6. Programas de referencia 
lmplementaremos un programa de referencia donde los estudiantes actuales 
puedan recomendar la escuela a amigos y familiares a cambio de incentives 
come descuentos en matrfcula o clases gratuitas. 

7. Participaci6n en exposic iones y eventos locales 
Participaremos en exposiciones de arte local, eventos comunitarios y festivales 
para establecer una presencia ffsica y conectarnos con la comunidad local. 

8. Estrategia seo (optimizaci6n para motores de busqueda) 
Optimizaremos el contenido del sitio web para palabras clave relevantes 
relacionadas con la educaci6n artfstica y la escuela de dibujo y pintura. Nos 
aseguraremos de nuestro sitio web sea amigable para dispositivos m6viles y de 
carga rapida. 

9. Analisis y medici6n de resultados 
Utilizaremos herramientas de analisis web y metricas de redes sociales para 
rastrear el rendimiento de las estrategias de mercadeo y realizar ajustes segun 
sea necesario. 

10. Participaci6n en la comunidad 
Participaremos activamente en la comunidad local a traves de eventos artfsticos, 
exposiciones, certamenes de arte y colaboraciones con escuelas locales. 

11. Calendario de mercadeo 
Programaremos actividades de mercadeo a lo largo del ario, incluyendo fechas 
de eventos, lanzamientos de camparias y publicaciones en redes sociales. 

12. Monitoreo y evaluaci6n 
Realizaremos un seguimiento constante de las metricas clave, como el aumento 
de inscripciones, el trafico del sitio web y la participaci6n en redes sociales. 
Evaluar el exito de cada estrategia y realizar ajustes segun sea necesario para 
alcanzar los objetivos de mercadeo. 
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PLAN FINANCIERO 

El plan financiero del Grand Estudio de Arte es fundamental para establecer las 
proyecciones econ6micas y asegurarse de que la instituci6n sea sostenible a lo largo 
del tiempo. 

1. Presupuesto inicial 

Fuentes de Financiamiento: prestamos y ahorros personales, entre otros. 

2. lngresos proyectados 

Matrfcula y Tarifas: Proyectar ingresos mensuales basados en el numero 
estimado de estudiantes y las tarifas de los programas. (ver tabla) 
Contemplamos la venta de materiales de arte y equipo especializado. 
Otros lngresos: lngresos adicionales de eventos, exposiciones, entre otros. 

3. Gastos proyectados 

• Personal: Salaries y beneficios para el personal administrative y de 
mantenimiento. 

• Alquiler y Mantenimiento de lnstalaciones: Alquiler de instalaciones y 
gastos asociados, incluyendo mantenimiento y servicios publicos. 

• Material de Arte: Compra de suministros de arte para las clases. 
• Publicidad y Mercadeo: Gastos de publicidad en If nea, impresi6n de 

materiales promocionales y participaci6n en ferias y eventos. 
• Costos de Operaci6n: Gastos generales, como seguros, servicios de 

contabilidad, licencias y permisos. 
• Eventos y Exhibiciones: Costas asociados con la organizaci6n de eventos 

y exposiciones. 
• Costas de Ventas: Comisiones para programas de referencia u otros 

gastos asociados con la obtenci6n de nuevos estudiantes. 
• Depreciaci6n: Si corresponde, registrar la depreciaci6n de ac.tivos de la 

escuela. 
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PROYECCIONES DE GASTOS 

CONCEPTO Gas to Gas to Gasto Anual Bruto 
Semanal Mensual (12 meses) 

Bruto Bruto 
Alquiler Jose I Quinton #44 • • • 

Aqua $37.50 $150.00 $1 ,800.00 
Luz $87.50 $350.00 $4,200.00 

Internet $12.50 $49.99 $599.88 
Contabilidad $50.00 $200.00 $2,400.00 

Segura Responsabilidad 
Publica 

Sr. Rafael Medina I Asesor $31.25 $125.00 $1 ,500.00 
$500,000 $41 .75 $167.00 $2,000.00 

$1,000,000 
Limoieza $50.00 $200.00 $2,400.00 

Gastos miscelaneos $75.00 $300.00 $3,600.00 
• * • 

Total: 
*Sujeto a lo acordado con el Municipio Aut6nomo de Coamo 

4. Proyecciones a largo plazo 
Proyectar estados financieros a largo plazo, como estados de resultados y 
balances, para evaluar la salud financiera a medida que la escuela crece. 

PROYECCIONES GANANCIAS 1 @ 5 ANOS 

PROYECCIONES Cantidad de Costo lngreso lngreso lngreso 
PORANOS Participantes por Semanal Mensual Anual Bruto 

participante Bruto Bruto (12 meses) 
1 15 $25.00 $375.00 $1 ,500.00 $18,000.00 
2 20 $25.00 $500.00 $2,000.00 $24,000.00 
3 25 $25.00 $625.00 $2,500.00 $30,000.00 
4 30 $25.00 $750.00 $3,000.00 $36,000.00 
5 35 $25.00 $875.00 $3,500.00 $42,000.00 

5. Estrategias de financiamiento 
Exploraremos opciones de financiamiento adicionales, como prestamos 
bancarios, inversionistas o subvenciones educativas. 

6. Contingencias financieras 
Estableceremos un fondo de contingencia para imprevistos o fluctuaciones en 
los ingresos. 
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7. Evaluaci6n y monitoreo 
Revisaremos y ajustaremos las proyecciones financieras regularmente para 
mantenernos en el camino hacia los objetivos financieros. 

8. Cumplimiento legal y fiscal 
Nos aseguraremos de cumplir con todas las obligaciones legales y fiscales 
relacionadas con la operaci6n de un estudio-escuela privada. 

9. Pol ltica de precios y descuentos 
Estableceremos una politica de precios clara y consideraremos estrategias de 
descuentos para atraer y retener estudiantes. 

10. Plan de crecimiento 
Desarrollaremos un plan de crecimiento a largo plaza que incfuya 
consideraciones financieras para la expansion de instalaciones y programas. 

11 . lnformes financieros 
Generaremos informes financieros peri6dicos para evaluar el rendimiento y 
tomar decisiones informadas. 

• Caracter: 

La historia personal del duefio del negocio, Prof. Felipe Rivera Ortiz, su profesi6n, 
preparaci6n academica, maestria, reconocimientos, certificaciones y experiencia 
laboral lo convierten en una persona de confianza en la que pueden depender para 
pagar el prestamo. 

• Capacidad: 

Felipe Rivera Ortiz es empleado con estatus permanente y cuenta con 18 afios de 
experiencia trabajando para el DEPR. Ademas, es un artista active que dedica su 
producci6n plastica a realizar comisiones de arte sacro y contemporaneo, lo cual le 
brinda la capacidad para pagar el prestamo. 

•Capital 

Felipe Rivera Ortiz cuenta con fondos propios antes de que una instituci6n financiera 
este dispuesta a arriesgar en su empresa. 

• Colateral: 

Dado al tipo de negocio, la tecnologia, equipos, inventarios y otros actives, se pueden 
vender y se consideran garantias o co lateral. 
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• Condiciones: 

Luego de la evaluaci6n global de la situaci6n econ6mica y los fines del prestamo para 
la industria de los servicios artfstico-educativos, se determin6 que el negocio esta en 
una industria floreciente en un momente de crecimiento ecen6mico. El numero de 
competidores, el tamarie y lo atractivo que es el mercado, la dependencia y 
preferencias de los futures estudiantes son tedos factores favorables para el negocio. 

•Credito: 

Felipe Rivera Ortiz cuenta con un historial crediticio excelente, dado a la puntualidad de 
los pages que se han hecho sabre prestamos anteriores. 
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PETICIONES AL MUNICIPIO AUTONOMO DE COAMO 

1) Contrato y Canon de Arrendamiento - sumamente importante para nosotros, 
pueda usted considerar: 

a. Solicitamos el apoyo del Municipio Aut6nomo de Coamo, para establecer 
el Grand Estudio de Arte en la localidad Jose I. Quinton #44. 

b. Por ser un concepto especial relacionado al desarrollo educative, artistico 
y cultural en la ciudad, solicitamos comenzar con un contrato flexible en 
termino minima de 20 afios con un canon de arrendamiento razonable que 
aporte a reducir los costos operacionales del negocio 

c. Nos gustaria ser tomados en consideraci6n para cualquier incentive 
econ6mico disponible para pequefias y nuevas empresas. que pueda 
fortalecer las metas y operaciones de nuestra empresa, incrementar las 
servicios, el capital de inversion y propiciar la generaci6n y retenci6n de 
futures empleos. 

d. Par concepto de la preparaci6n de la planta fisica, adecuacidad de las 
facilidades, audiciones, matricula, es normal que no se estaran generando 
ingresos de forma inmediata. Razon par la cual , solicitamos de ser posible 
una pr6rroga def pago mensual en los primeros 2 a 3 meses. 

2) Con relacion a las facilidades -
a. Solicitamos que la propiedad este en condiciones 6ptimas. 
b. Que existan de 2 a 3 tomas de corriente en cada una de las habitaciones. 
c. Habilitar 2 bafios y acondicionar el baleen fachada principal. 
d. Fumigar la edificaci6n para evitar la polilla y el comejen. 
e. Solicitamos la autorizaci6n para la insta laci6n futura de varias unidades de 

acondicionador de aire, segun sea necesario y recomendado par un 
especialista. Establecer tomas de corriente 220. 

f. Pedimos que las contadores de agua y luz no sean compartidos. 
g. Remplazar puertas y ventanas de madera a aluminio o cristal manteniendo 

la estetica e identidad hist6rica de la propiedad. Proponemos pintar la 
fachada de la propiedad de color azul turquesa en el exterior y blanco en el 
interior, lo cual redundara en una mejor iluminaci6n y sensaci6n de 
amplitud. (ver carta de colores) 

h. Solicitamos su autorizaci6n para la instalaci6n de un sistema de camaras 
de seguridad y timbre en las puertas las cuales redunden en un mejor 
control de entrada y salida del local coma medida cautelar. 

i. Necesitariamos la autorizaci6n para efectuar mejoras en las facilidades 
segun entendamos necesarias para elaborar el concepto, incluyendo la 
instalaci6n de r6tulos iluminados, entre otros. 

j. Solicitamos la reevaluaci6n del sistema de plomerfa, desagoes, sistema 
electrico e iluminaci6n, etc. 
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Las peticiones de mejoras al inmueble podrfan trabajarse de acuerdo con un orden que 
nos permitan la obtenci6n de los permisos y comenzar a la mayor brevedad. De 
considerar favorablemente las peticiones, nos interesarfa poder tener acceso a la 
propiedad lo antes posible para comenzar con la ubicaci6n del equipo especializado y 
sus componentes. 

CONCLUSION 

En Grand Estudio de Arte nuestra pasi6n por el arte y la educaci6n es el motor que 
impulsa cada trazo y cada paso que damos. A lo largo de este plan de negocio, hemes 
trazado un emocionante viaje hacia la creaci6n de un espacio dedicado a la inspiraci6n , 
la creatividad y el desarrollo artistico. 

Nuestro estudio no es solo sera un lugar donde se enserian tecnicas de pintura y 
dibujo; sera un refugio para la imaginaci6n, un punto de encuentro para artistas 
consagrados y emergentes; un faro de excelencia artistica. Estamos comprometidos 
con la misi6n de nutrir el talento el talento local, empoderar la expresi6n individual y 
celebrar la diversidad en todas sus formas. 

A medida que avanzamos, nos comprometemos a: proporcionar programas educativos 
excepcionales que despierten la creatividad y desarrollen en su maxima esplendor el 
ta lento artf stico. Cultivaremos una comunidad artfstica inclusiva y colaborativa donde 
cada voz encuentre su lugar. Estableceremos colaboraciones significativas con la 
comunidad artfstica local y global. lnspiraremos a nuestros estudiantes a alcanzar 
nuevas alturas en sus expresiones artfsticas yen sus carreras. Estamos emocionados 
por el viaje que emprenderemos con cada estudiante y estamos decididos a ayudarlos 
a alcanzar sus objetivos artisticos y creativos. 

Grand Estudio de Arte del artista coamerio Felipe Rivera Ortiz es mas que un 
negocio; es una promesa de arte y educaci6n de calidad. Esperamos con ansias el 
future y la oportunidad de ser parte del viaje artfstico de nuestros ciudadanos y 
visitantes. Unanse a nuestro suefio y pintemos juntos un futuro artfstico y brillante en 
nuestra ciudad. 

jQuedamos atentos a su amable respuesta! 
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